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‘fit met Geberit’
Nieuwegein, juli 2009 – ‘Fit met Geberit’ is de naam van de nieuwe grootse campagne van Geberit. Deze campagne is speciaal opgezet voor installateurs en loopt tot het einde van het jaar.
Doel van ‘Fit met Geberit’ is installateurs kennis te laten maken met de leidingsystemen van Geberit. Centraal hierin staat de introductie van PushFit, het nieuwe revolutionaire systeem om snel waterleidingen aan te leggen. Maar de campagne gaat verder. Er zijn namelijk ontzettend veel mooie Fit-prijzen, producten en geweldige kortingen te winnen. En zeker in deze lastige economische tijd houdt de installateur daar zelfs zijn bedrijf mee fit. 
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Waar bestaat de campagne uit
Tot het einde van het jaar geeft Geberit namelijk een groot aantal kanskaarten uit. Deze kanskaarten zitten in de verpakking van alle Geberit Duofix wc elementen (art.nr. 111.308.00.5) en GISeasy toiletmodules (art.nr. 442.020.00.5). Daarnaast wordt er bij aanschaf van een PushFit Startpakket – naast de GRATIS 100 meter buis én het GRATIS ontbraam- en kalibreergereedschap – ook altijd een kanskaart verstrekt. 

Op de kanskaart staat een kanscode die ingevoerd moet worden op de speciale campagne website: www.fitmetgeberit.nl. Men ziet direct welke prijs er gewonnen is of, of men door is naar de 2e ronde voor een van de grotere prijzen.
Hoofdprijs: een exclusief bedrijfsoptreden
De prijzen vallen uiteen in 2 verschillende categorieën: aan de ene kant prijzen die met fitten (loodgieterswerk) te maken hebben en aan de andere kant prijzen die lichamelijke fitheid opleveren. Hierbij kunt u denken aan Nintendo Wii-sports met tv-scherm, bedrijfsfruitpakketten of een sportpakket voor het bedrijf. De absolute hoofdprijs is een exclusief bedrijfsoptreden van een landelijk bekende artiest. Dat kan bijvoorbeeld Jeroen van der Boom, Do of Dries Roelvink zijn. Installatiebedrijven kunnen zo vaak meedoen als ze willen, mits ze wel een kanskaart met unieke code bemachtigd hebben. Insteek is dat alle prijzen echte bedrijfsprijzen zijn. De campagne loopt tot het einde van het jaar. De grotere prijzen zullen tijdens de 2e ronde op de stand van Geberit in Hal 3 tijdens de VSK 2010 uitgereikt worden aan de gelukkige winnaars.
Kijk voor meer informatie over de ‘Fit met Geberit’–campagne op www.fitmetgeberit.nl. 

De Geberit Groep is Europees markleider en wereldwijd aanbieder van sanitaire technologie met een omzet van 2,5 miljard Zwitserse Franken en circa 5.600 medewerkers in 41 landen wereldwijd.
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